Ar du mest foretagare eller entreprenor?

Det &r vart att fundera pa. Det avgor hur du narmar dig kunden och hur du matchar dina egna
kompetenser med ditt foretags affarsidé.

Definition:

Foretagaren - Har en "kokbok" med beprévade affarsidéer, sina recept. Ett uttankt koncept som hon
skaffar ratt ingredienser/resurser for att félja. Driver foretaget och forvaltar sina recept/idéer och
kan tydligt definiera vad hon séljer.

Entreprendren - Ser en uppgift som kan IGsas, pa ett nytt satt eller inom ett nytt omrade. Kombinerar
sin kreativa sida med sin erfarenhet. Tar tillvara tillgdngliga resurser och utvecklar, skapar nya recept.
Situationsanpassar och skraddarsyr l6sningar/produkter.

Bada delarna behdvs for att driva féretag. Bra recept/idéer behdver du forvalta for att skapa virde
med beprovad kvalitet for dina kunder. Standardiserade processer frigér dessutom tid dar du inte
behdver "uppfinna hjulet" for varje tjdnst. A andra sidan behdver du dven utveckla nya idéer for att
mota forandringar och nya behov hos kunden.

Nagra exempel:

- Du har en restaurang och har en mix som bestar av en standardmeny for att dina kunder ska kdnna
igen sig och vad din restaurang star for och en "Dagens ratt" for att skapa variation och fa den grupp
av kunder som vill ha omvéxling att komma tillbaka. Du bygger din affarsidé pa ett beprovat koncept
samtidigt som du ser vad kunden efterfragar och skapar nya recept som du, om de faller val ut, kan
forvalta nar de ar utprovade.

- Du ar inom tjanstesektorn och forvaltar en affarsidé som bestar av val beprovade metoder och
arbetssatt. Du far nya kunder via dina referenser pa det beprovade konceptet. Om du ser ett uppdrag
dér du bidrar ska bidra till att utveckla en verksamhet med manga osdkra omvarldsfaktorer och
forandring inom verksamheten kravs det att du utgar fran den sida dar du ar mest entreprenér och
bidrar genom att du har formaga att driva processer dar forutsattningarna inte alltid ar kanda i
forvag.

Bada dessa delar skapar, i ratt mix, just din affarsidé, lonsamheten i ditt foretag.

Fundera pa var du befinner dig och var du vill befinna dig. Racker din egen kompetens eller behéver
du komplettera den eller kanske anpassa affarsidé? | vilka delar du behover ett team av
kompletterande kompetenser. Kanske ett tillfdlle att skapa fruktsamma samarbeten med andra?

Har du funderingar eller fragor - Valkommen att kontakta mig.

Halsar Eva

eva.swede@friochstark.se
Eller besok mig Fri och Starks hemsida
www.friochstark.se




